
WIR SIND MIA 

MIA beschleunigt die Digitalisierung im Medizincontrolling. Wir sind ein Start-Up der Rhenus Gruppe,

das medizinische Fachexpertise und informationstechnisches Know-how zusammenbringt. Zusammen mit

Ihnen wollen wir unsere Mission - die Erlössicherung im Krankenhaus so einfach und komfortabel wie möglich

zu gestalten - weiter vorantreiben. Für die Gewinnung neuer Software- und Dienstleistungskunden suchen wir

ab sofort Unterstützung.

DARIN SIND SIE STARK 
• Sie haben eine erfolgreich abgeschlossene kaufmännische oder medizinische Ausbildung und stetige

Weiterbildung während Ihrer beruflichen Karriere zeichnet Sie aus.

• Sie verfügen über ein vertriebsorientiertes und analytisches Denkvermögen sowie Verhandlungsstärke, auch

unter schwierigen Rahmenbedingungen.

• Gegenüber Kunden und Interessenten punkten Sie mit Ihrer ausgeprägten Kommunikations- und

Kontaktfähigkeit sowie Ihrem souveränen Auftreten.

• Idealerweise haben Sie Erfahrungen auf dem eHealth-Markt, kennen die Systemlandschaft im Krankenhaus

oder bringen Kenntnisse des DRG-Systems mit.

• Ihre Reisebereitschaft innerhalb Deutschlands rundet Ihr Profil ab.

DARAUF KÖNNEN SIE SICH FREUEN
• Integration in ein erfolgreiches, ehrgeiziges und 

motiviertes Team 

• Viel Raum für Eigeninitiative, Selbstständigkeit 

und Verantwortung

• Modernes Arbeitsequipment, umfangreiches 

OnBoarding und Corporate Benefits

• Obstkorb, Getränke und Snacks

IHR BEITRAG ZUM ERFOLG
• Sie gewinnen Neukunden für unsere MIA Produkte und begleiten selbstständig den Kunden von der Akquise

über die Vertragsgestaltung bis zum Vertragsabschluss im kompletten Sales Funnel.

• Sie sind verantwortlich für die Betreuung sowie den kontinuierlichen Ausbau der Geschäftsbeziehungen.

• Sie sprechen verschiedene Entscheidungsträger im Krankenhaus (Abteilungsleitung bis Geschäftsführung)

zielgerichtet und kommunikationsstark an.

• Durch Ihr Netzwerk aus dem IT- oder Verwaltungsumfeld des Gesundheitswesens, haben Sie ein Gespür, um

die Ausschöpfung und Weiterentwicklung von Absatzpotentialen auf dem Markt zu sichern.

• Produkt- und Softwarepräsentationen führen Sie selbstsicher vor Ort oder per Videokonferenz durch.

INTERESSIERT? 
Bitte senden Sie Ihre vollständigen Unterlagen sowie 

Ihre Gehaltsvorstellung an

Herrn Mathias Steinkopff

jobs@mia.rhenus.com

MIA Medical Information Analytics GmbH 

Lahnstraße 31 

12055 Berlin 

SALES CONSULTANT (M/W/D) BERLIN


